БИЗНЕС – ПЛАН
Открытие магазина детской одежды
в г. Чаплыгине.
2020г.
Резюме бизнес-плана
Организатор собственного бизнеса:

Открытие магазина детской одежды в г. Чаплыгине.

Начало реализации проекта -  февраль 2021 года.
Объем финансирования бизнес-плана – 250000руб.

Источники финансирования:
Финансовая помощь из областного бюджета - 250000 руб.
Срок выхода на безубыточную деятельность - январь 2022 года
Срок полной окупаемости проекта - 1 год
Продолжительность реализации проекта - без ограничения срока.
РАЗДЕЛ 2. Описание деятельности, 

направленной на реализацию бизнес-плана.
Дети рождаются всегда, и им всегда необходимо во что-то одеваться. Вещей им нужно намного больше, чем взрослым, из-за быстрого роста. Согласно подсчетам, на детскую одежду приходится 20% среднемесячных “детских” расходов в семье. То есть этот товар повседневного потребления пользуется относительно стабильным спросом, а бизнес легко масштабировать под текущую демографическую ситуацию. 
Кроме того, несмотря на огромное количество точек торговли детской одеждой приходится поискать вещи:

· хорошего качества;

· комфортные и красивые;

· по доступной цене;

· в большом ассортименте;

· в комфортном, современном магазине с достойным обслуживанием.

Преимущества продажи товаров для детей:

1. Стабильный спрос, мало реагирующий даже на кризисы.

2. Бизнес легко масштабировать под текущую демографическую и экономическую ситуацию — от магазинчика с районным охватом до крупной точки в центре города.

3. Родители и родственники склонны скорее отказать себе, чем ребенку. Хотят, чтобы сын или дочь выглядели достойно в саду и в школе, при неформальном общении среди сверстников.

4. Детская одежда долго хранится, мало подвержена порче. Товар всегда можно реализовать если не по полной стоимости, то с минимальной наценкой в ходе сезонных распродаж, акций.

5. Вещи занимают мало места, мало весят — сокращение затрат на склад и грузчиков.

Проект преследует следующие цели: получение прибыли за счет продажи детской одежды и сопутствующих товаров, улучшение качества оказания услуг, увеличение занятости населения в данном секторе услуг.
РАЗДЕЛ 3. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН.
Организационно – правовая форма предприятия – индивидуальный предприниматель, деятельность которого осуществляется без применения наемного труда.

Индивидуальный предприниматель осуществляет свою деятельность исключительно за свой счет и единолично принимает решения. Основными преимуществами данной организационно-правовой формы является:  

· Оперативность реагирования при изменении конъюнктуры; 

· Ответственность за свои поступки предприниматель несет сам; 

· Свобода в принятии решений.

Проект будет реализовываться в два этапа:


- 1 этап – подготовительный период;


- 2 этап – период реализации проекта.


Первый этап:


- Приобретение необходимого оборудования и материалов.


Второй этап:


- реализация товаров населению.
Для открытия магазина будет арендовано нежилое помещение площадью 20 кв.м. по адресу: ___________________. Арендная плата будет составлять 10000 руб. в месяц и включает в себя стоимость коммунальных платежей.
РАЗДЕЛ 4. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН.
Смета затрат на приобретение оборудования и оборотных средств.
Таблица 1

	№ п/п
	Наименование
	Сумма (руб.)

	1
	Кассовый аппарат Б/У
	12000

	2
	Фискальная память
	12000

	3
	Баннер 
	6000

	4
	Буклеты
	3000

	5
	Уличная вывеска
	4000

	6
	Стеллаж
	2000

	7
	Зеркало в примерочную
	6000

	8
	Крючки
	5000

	9
	Вешалки
	5000

	10
	Каркас для одежды
	4000

	11
	Шторка
	2000

	12
	Увлажнитель 
	1000

	13
	Товар для реализации
	158000

	14
	Аренда 3 мес.
	30000

	
	Итого
	250000


Из представленной таблицы видно, что затраты составят 250000 руб. 
Смета затрат составлена исходя из действующих цен в регионе на 30 декабря 2020 года и необходимого оборудования и товаров.
РАЗДЕЛ 5.  План сбыта
Главными потребителями товаров ФИО. являются жители города и Чаплыгинского района. Численность населения со среднедушевыми денежными доходами в целом по району составляет около 20,9 тыс. человек или 62,5% общей численности населения. Общая численность населения Чаплыгинского района составляет 30,2 тыс. человек (в том числе в г. Чаплыгине 11,8 тыс.).
Местоположение магазина -  улица с высоким пешеходным трафиком, что является большим плюсом для привлечения покупателей. 
РАЗДЕЛ 6. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН.


Финансовый план составлен с учетом планируемого количества оказываемых услуг. Расчет планируемой выручки произведен на основании сложившихся цен на данные товары в Чаплыгинском районе. 
Предполагается что в среднем за один день магазин будут посещать 8 покупателей. Средний чек каждого покупателя будет составлять 500 руб. Выручка от продажи товаров за день составит 4000 руб. выручка за месяц составит 88000 руб. (4000руб.х22дня).
Следовательно, выручка в 2021 году составит 968000 руб., а в 2022 году – 1056000руб.

Формирование себестоимости продукции включает в себя расчет постоянных и переменных издержек, связанных с производством и продажей продукции и услуг. 
Переменные и постоянные издержки по данному проекту представлены в таблице 2 и 3.
Таблица 2. Переменные издержки по проекту.
	№ п/п
	Наименование
	2021г. руб.
	2022г. руб.

	1
	Закупка товаров
	400000
	450000

	2
	Реклама
	5000
	5000

	ИТОГО:
	405000
	455000


Таблица 3. Постоянные издержки по проекту
	№ п/п
	Наименование
	2021г., руб.
	2022г., руб.

	1
	Отчисления в ПФ 
	44000
	44000

	2
	Аренда помещения
	90000
	120000

	ИТОГО:
	134000
	164000


Полная себестоимость услуги формируется как сумма постоянных и переменных затрат.
Таблица 4. Формирование себестоимости услуги
	№
	Наименование издержек
	2021г. Всего, руб.
	2022г. Всего, руб.

	1
	Переменные издержки
	405000
	455000

	2
	Постоянные издержки
	134000
	164000

	
	Итого
	539000
	619000


Таким образом, в 2021 году полная себестоимость составляет 539000 рублей, а в 2022 году – 619000 рублей. 
РАЗДЕЛ 7. Формирование денежного потока.
Валютой настоящего проекта является российский рубль. Расчет ведется в текущих ценах. Итоговые показатели представлены в рублях.
ФИО будет применять специальный режим налогообложения – Упрощенная система налогообложения (УСН). Порядок уплаты налога регулируется гл.26.2. части второй Налогового кодекса Российской Федерации.
Горизонт планирования проекта от момента начала проекта принят равным 2 годам. Интервал планирования проекта принят равным одному году. Расчет денежного потока по проекту представлен в таблице.
Таблица 5. Расчет денежного потока по проекту, руб.
	Поступление средств
	2021 год руб.
	2022 год руб.

	1. Выручка от оказания услуг
	968000
	1056000

	2. Финансовая помощь из областного бюджета 
	250000
	-

	ВСЕГО ПРИХОД 
	1218000
	1056000

	РАСХОДЫ ПО ПРОЕКТУ
	-
	-

	1.Капиталовложения 
	250000
	-

	2.Переменные издержки
	405000
	455000

	3.Постоянные издержки
	134000
	164000

	ВСЕГО РАСХОДОВ 
	789000
	619000

	прибыль
	429000
	437000

	УСН (6%)
	58000
	63000

	Чистая прибыль
	371000
	374000


	Раздел 8. Риски и гарантии



Коммерческая деятельность связана с довольно существенным риском. Риск предпринимателя количественно характеризуется субъективной оценкой вероятности получения максимального и планируемого дохода от вложения средств. Минимизация этого риска – одна из задач планирования. Рассмотрим основные возможности риска:

1.  Риск отсутствия клиентуры – отсутствие сбыта услуг: его вероятность невелика, однако, чтобы еще больше уменьшить ее, следует провести маркетинговое исследование рынка.

2.  Риск неплатежеспособности покупателей – этот риск зависит от качества товара, от региона покупателей, от цены на товар, от характера проекта, от количества и качества конкурентов, от развития ситуации в мировом финансовом кризисе. Риск существует при запуске любого нового проекта, эту ситуацию избежать очень трудно, но её нужно максимально оценить. Риск можно избежать, если найти равновесие между ценой и платежеспособностью покупателей.

3. Риск сильной конкуренции – вероятность этого рынка будет также минимальной, если хорошо проработать раздел конкуренция, где должны быть рассмотрены все конкуренты, как крупные, так и мелкие. Нельзя недооценивать конкурентов. Компания должна научиться искусству выделятся в толпе конкурентов, предлагая покупателям товар, заметно отличающийся либо высоким уровнем качества при стандартном наборе параметров, либо нестандартным набором свойств, реально интересующих покупателя.
4. Несвоевременная поставка оборудования и материалов - данный риск снижен за счет заключения договора, и за счет ужесточения договорных санкций за срыв сроков поставки.
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